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PRESSE INFORMATION

ProjektMarketing Peter Vennebusch entwickelt Marketing-
und Vertriebskonzepte fur den kleineren Mittelstand

Strategisch angelegte Marketinginhalte, gerade fir kleinere,
mittelstdndische Unternehmen, gewinnen durch erhéhten
Wettbewerbsdruck immer mehr an Bedeutung.

Sie wollen neue Produkte oder Dienstleistungen auf den Markt
bringen? Oder ganz einfach die derzeitige Ist-Situation
analysieren und optimieren? Sie wollen Ihre Marketing und
Vertriebsprozesse noch effizienter ausrichten? Alle Vertriebsziele
durchleuchten und effektiver gestalten? Die Marketinginhalte der
Zeit anpassen, das Marketing- und Werbebudget optimieren und

die Zielsetzung der Zeit anpassen?

Marketinginhalte klaren das Zusammenspiel von Preis, Produkt,
Distribution und Kommunikation. Sobald der Preis, die
Produktidee und alle Distributionsfragen geklart sind entsteht die
Kommunikationsstrategie. Jetzt wird es spannend und bunt. B2B
und B2C Aktivitaten werden geplant, budgetiert und entwickelt.
Einzelne Zielgruppen durchleuchtet, definiert und in der
Kommunikation zielorientiert beriicksichtigt. Eine Vielzahl von
Werbetragern und Werbemitteln stehen zur Verfiigung. Die
vielfaltige Medienlandschaft, insbesondere das Web macht eine

,schnelle und lebendige Kommunikation“ mdglich.

Eine Marketingplanung und Budgetierung erleichtert es tber

Jahre hinaus die Geschaftsentwicklung unter Kontrolle zu halten.
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Die sinnvolle Uberpriifung aller Marketing-Instrumente erlaubt
eine rechtzeitige Anpassung und Korrektur diverser MalRnahmen,
sofern es notwendig wird. Grundsatzlich ist es immer
erstrebenswert Produkte mit Alleinstellungsmerkmalen zu
entwickeln. So entsteht eine sinnvolle Abgrenzung zu
Wettbewerbern. Durch Alleinstellungsmerkmale wird der eigene
Unternehmenserfolg nachhaltig gestérkt.
Alleinstellungsmerkmale zu kommunizieren bedeutet auch, nicht
so schnell vergleichbar zu sein. Schaffen Sie sich eine eigene
Unternehmensidentitat durch das Zusammenspiel von

Effektivitat, Effizienz und strukturierter Vorgehensweise.
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Uber ProjektMarketing:

Peter Vennebusch ist Marketingberater und Inhaber eines Bliros
fur Vertriebs- und Marketing-Management. Er berat
mittelstdndische Unternehmen zu Vertriebs- und
Marketingthemen und unterstitzt die Umsetzung der definierten
Ziele. Seine Erfahrungen erwarb er sich in der Konsumguiter,
Markenartikel- und Investitionsguter-Industrie folgender
Branchen: Textil, M6bel, Farben und Lacke, Automobil,

Kuchentechnik, Druck sowie im Einzelhandel.
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